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BEAUTY FOCUS  mdBd,

SE FORMER,
| A CLE DE LA REUSSITE

Organisés tout au long des deux jours du salon, les  digitale, composer sz carte de soins, acquérir les bonnes
SEAUTY FOCUS ontaccueill des gérantes et responsables  pratiques pour recruter... Animés par des experts recon-
Ge centre de soin et dinstitut venues se former & une  nus, ces rendez-vous professionnels de deux heures et
problématique particuliére : booster ses ventes, rentabi-  demie ont rencontré un franc succés et démontrent a
liser son parcours client, maitriser la communication gquel point les bescins en formetion restent présents.

Trois conseils pour booster vos ventes

Virginie Vioron :
= J'ai eu l'occasion d'animer un focus formation sur le théfge dela §
vente en instituts et spas. Lz session était compléte. Lesz.j;_m!d-
pantes, venues des guatre coins de ['Hexagone, esthéticiennes et
responsables d'établissement de beautd, ont suivi le module avec
intérét et enthousizsme. Au point gu'a l'issue du focus, la plupant
se sontinscrites 3 nos journées de formation venta proposées dans
teute la France.

Autre temps ‘ort du salon, le POLE DES EXPERTS, avec une dizaine
de spécialistes a la disposition des visiteurs sur simple rendez-
vous pris sur place. Ces rencontres ont engendré de nombreux
échanges professionnels de facon simple et efficace. Vivement
la deuxiéme édition du salon ! »

mww ipcencok comiBen.yMocumfronce n AEAUTY TORUM | 110201 ¢ 17



